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Protokoét wyboru oferty na zakup Planu rozwoju eksportu

W dniu 06.11.2009 r. w siedzibie firmy Przedsigbiorstwo Wdrozeniowo- Produkcyjno-
Handlowe Lech Lachowski odbyto si¢ poréwnanie ofert, ktére wptynely w odpowiedzi na zapytanie
ofertowe z dnia 28.10.2009 r.

Z oferta na wykonanie Planu rozwoju eksportu wystapity firmy:
1. Tomas Consulting T. Perkowski Sp. j., Al. 1000-lecia Panstwa Polskiego 39A, 15-111

Biatystok,

2. Oppen Expo Globar Sp. z o0.0., ul. Wroniecka 24/4, 61-763 Poznan,

3. Nytko sp. z 0.0., ul. Lubicza 26/10, 31-504 Krakéw.

Wszystkie firmy otrzymatly identyczne zapytania ofertowe a mianowicie:

Zwracam sie 7 prosbq o przedstawienie oferty handlowej na planowany zakup zewnetrznej
ustugi doradczej w zakresie opracowania Planu Rozwoju Eksportu w ramach Dziatania 6.1
, Paszport do eksportu” osi priorytetowej 6 Polska na rynku miedzynarodowym Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka 2007-2013 prowadzonego na podstawie przepisow
rozporzqdzenia Ministra Rozwoju Regionalnego z dnia 7 kwietnia 2008 r. w sprawie udzielania
przez Polska Agencje Rozwoju PrzedsiebiorczoSci pomocy finansowej w ramach Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, 2007-2013 (Dz. U. nr 68, poz. 414 z pdzn. zm.).
Tytut projektu: ,, Plan rozwoju eksportu PWPH Lech Lachowski”
Numer referencyjny projektu: WND-POIG.06.01.00-20-009/09
Planowany termin zakonczenia realizacji projektu:31.12.2009
Plan Rozwoju Eksportu powinien zawierac nastepujqce elementy:
1. Informacje o dacie rozpoczecia przygotowywania dokumentu;
2. Opracowanie dotyczqce analizy konkurencyjnej przedsiebiorstwa pod kqtem produktow lub
ustug przedsiebiorcy;
3. Opracowania dotyczqce wyboru rynkow docelowych dziatalnosci eksportowej;
4. Opracowania dotyczqce badania wybranych rynkéw docelowych;
5. Opis biezqcej sytuacji przedsiebiorstwa w najwazniejszych obszarach funkcjonowania i
prognozy rozszerzenia dziatalnosci przedsiebiorcy ze szczegolnym uwzglednieniem rozwoju
poprzez eksport;
6. Analize SWOT dla eksportu kazdego rodzaju produktow na kazdym z planowanych rynkéw

docelowych;
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7. Opis celow i strategii eksportowej;

8. Rekomendacje rozwoju dziatalnosci eksportowej;

9. Wskazanie i uzasadnienie wyboru dziatan do realizacji przez przedsigbiorce sposrod
wymienionych w sekcji 40 ust. 2 w/w Rozporzqdzenia;

10. Szacunkowq wielkos¢ kosztow niezbednych do sfinansowania dziatan koniecznych do
zrealizowania opracowanej strategii;

11. Wstepny harmonogram wdrazania strategii eksportowe;j.

Plan Rozwoju Eksportu powinien w sposob kompleksowy okreslac strategie eksportowq do
realizacji w kolejnych dwdch latach.

Na opracowanym Planie Rozwoju Eksportu powinna byé zamieszczona informacja o fakcie
realizacji projektow ze srodkéow POIG zgodnie z rozporzqdzeniem Komisji (WE) nr 1828/2006 7
dnia 8 grudnia 2006 r. ustanawiajqce szczegotowe zasady wykonania rozporzqdzenia Rady
(WE) nr 1083/2006 ustanawiajqcego przepisy ogolne dotyczqce Europejskiego Funduszu
Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu Spdjnosci oraz
rozporzqdzenia (WE) nr 1080/2006 Parlamentu Europejskiego i Rady w sprawie Europejskiego
Funduszu rozwoju Regionalnego (Dz. U. UE L 371 7 27.12.2006)

Ztozona oferta powinna zawierac:

- nazwe i adres oferenta,

- date sporzqdzenia,

- cene catkowitq netto,

- termin waznosci oferty,

- maksymalny czas realizacji opracowania Planu Rozwoju Eksportu,

- podpis wykonawcy wraz z pieczqtka firmowq,

- kserokopie referencji w przypadku ich posiadania.

Oferta powinna by¢ wazna do: 06.11.2009

Oferta powinna byé sporzqdzona na papierze firmowym oferenta lub opatrzona pieczeciq
firmowgq, posiadaé date sporzqdzenia oraz powinna by¢é podpisana przez oferenta. Oferta moze
by¢ przestana:

- za posrednictwem poczty elektronicznej na adres: info@toroidy.pl

- faksem na numer: 085 868 1409

Termin sktadania ofert uptywa w dniu: 06.11.2009
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Wybor najkorzystniejszej oferty nastgpi w oparciu o nastepujqce kryteria:

Lp. Nazwa Maksymalna ilos¢ punktow | Ilos¢ przyznanych
punktow

1 Cena 60

2 Doswiadczenie 20

3 Termin realizacji 20

4 Razem 100

Zamawiajqcy wybierze najkorzystniejszq oferte, ktora uzyska najwyzszq ilos¢ punktow w oparciu

o ustalone kryteria i podpisze umowe z wybranym wykonawcaq.

W odpowiedzi na takie zapytanie otrzymano oferty w nastgpujacym uktadzie kryteriow:

cena:
1. Tomas Consulting T. Perkowski Sp. j, Al. 1000-lecia Panstwa Polskiego 39A, 15-111
Biatystok - 12 500,00 zI netto
2. Oppen Expo Global Sp. z o.0., ul. Wroniecka 24/4, 61-763 Poznan - 12 500,00 zI netto
3. Nytko sp. z 0.0., ul. Lubicza 26/10, 31-504 Krakéw — 12 500,00 zI netto
doswiadczenie:
1. Tomas Consulting T. Perkowski Sp. j, Al. 1000-lecia Panstwa Polskiego 39A, 15-111
Biatystok - 2 Plany rozwoju eksportu
2. Oppen Expo Global Sp. z o.0., ul. Wroniecka 24/4, 61-763 Poznan — 15 Planéw rozwoju
eksportu
3. Nytko sp. z 0.0., ul. Lubicza 26/10, 31-504 Krakéw — brak danych

czas realizacji zlecenia:

1.

Tomas Consulting T. Perkowski Sp. j., Al. 1000-lecia Panstwa Polskiego 39A, 15-111
Biatystok - 29.12.2009 r.

Oppen Expo Global Sp. z o0.0., ul. Wroniecka 24/4, 61-763 Poznan - 8 tygodni od podpisania
umowy z zamawiajacym

Nytko sp. z 0.0., ul. Lubicza 26/10, 31-504 Krakéw — 31.12.2009 r.

W zwiazku z faktem, iz podpisanie umowy z wykonawca uzaleznione jest od zawarcia umowy

o dofinansowanie z Polska Agencja Rozwoju Przedsigbiorczosci, ktére to nastapi zgodnie
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z posiadanymi informacjami w pierwszych dniach grudnia oraz faktem, iz Plan rozwoju eksportu musi
zosta¢ wykonane do dnia 31.12.2009 r.( rzeczowe i finansowe zakonczenie realizacji projektu) oferta
firmy Oppen Expo Global Sp. z 0.0. nie byla brana pod uwage. Liczony od dnia 04.12.2009 r.
(przewidywany dzien podpisania umowy o dofinansowanie) 8-tygodniowy termin realizacji ustugi
przez w/w firmg, konczyt si¢ po terminie kwalifikowalno$ci wydatku. W zwiazku z tym do oceny

przyjeto oferty firm Tomas Consulting T. Perkowski Sp. j. oraz Nytko sp. z o.0.

) Ilo$¢ przyznanych punktéw
Max ilo$¢
Lp. Nazwa Tomas Oppen Expo Nytko
punktéw
Consulting Global Sp. Z 0.0.
1 Cena 60 60 60
2 Termin realizacji | 20 20 19
3 Doswiadczenie 20 20 0
4 Razem 100 100 79

1. Kryterium cena:
- obie oferty po 60 pkt (max)
2. Kryterium termin realizacji — réznica 2 dni, w zwiazku z tym przyznano punkty wedtug
algorytmu:
Tomas Consulting T. Perkowski Sp. j. — 25/25 x 20 = 20
Nytko sp. z0.0. —25/27x20=19,
gdzie: 25 — oferta najnizsza, 27 — oferta badana.
(Termin realizacji liczony byt od dnia 04.12.2009 r. — przewidywanego terminu podpisania
umowy o dofinansowanie).
3. Kryterium dos$wiadczenie: w zwiazku z faktem, iz firma Nytko sp. z o.0. nie podata
konkretnych dowodéw na do$wiadczenie w opracowaniu Planu rozwoju eksportu (liczba,
referencje) nie ma mozliwosci realnego pomiaru doswiadczenia w tym zakresie. Do
obliczenia punktéw postuzono si¢ algorytmem:
Tomas Consulting T. Perkowski Sp. j. — 1/1 x 20 =20
Nytko sp. z0.0. - 0/1 x20=0

W oparciu o kryterium wyboru oferty jako najkorzystniejsza wybrano ofert¢ firmy

Tomas Consulting T. Perkowski Sp. j., ktéra uzyskata tacznie 100 punktow.
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